
Ihre Absicherung gegen Schäden und Risiken – sensationell einfach und 
überraschend günstig.

Kreativität und 
� Sicherheit gehören 
	 zusammen

DIE ALLIANZ FIRMENVERSICHERUNGEN FÜR FRISEURBETRIEBE



„Waschen, Schneiden, Föhnen“. Wer sich das Friseurhandwerk so 
einfach vorstellt, hat vermutlich noch nie in Ihrem Beruf gearbeitet.

DIE ALLIANZ FIRMENVERSICHERUNGEN

Als Friseur:in sind 
Sie up to date. 
Auch, wenn’s um 
Ihren Schutz geht?

Natürlich ist perfektes Styling Ihr Metier. Doch 
Sie tragen auch die Verantwortung in Ihrer Rolle 
als Unternehmer:in. Eine fordernde Aufgabe. 
Gerade heute wird klar, wie schnell etwa eine 
Pandemie, unvorhersehbare Wetterereignisse 
oder akuter Fachkräftemangel den Betrieb 
beeinträchtigen können. Auch im Alltag vertraut 
Ihr Team auf Ihre Führung. Umsatz und Gewinn 
müssen stimmen. Die Kundschaft ist anspruchs-
voll, die Konkurrenz groß.

Bei all den Aufgaben möchten wir Ihnen ein paar 
Sorgen abnehmen: So, wie Sie mit Kamm und 
Schere umgehen können, wissen wir, was gegen 
Risiken im Friseurgeschäft zu tun ist. Wir bieten 
Ihnen Versicherungsleistungen und persönliche 
Unterstützung für alle Fälle, in denen Sie einen 
Partner an Ihrer Seite brauchen.

Gemeinsam können wir Ihren Erfolg absichern. 
Sie sind für Ihre Kund:innen, Ihr Team und Ihren 
Betrieb da. Und wir für Sie.
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Ihre Herausforderungen. 
Weil Styling nicht alles ist.

DIE ALLIANZ FIRMENVERSICHERUNGEN

Mit unserer Expertise in Ver­
sicherungs- und Vorsorgefragen 
arbeiten wir seit vielen Jahren 
mit Friseurinnen und Friseuren 
zusammen. Daher haben wir viel 
Erfahrung mit Ihrer Branche. 
Gerne beraten und unterstützen 
wir Sie. Für Ihren Erfolg und Ihre 
Freude in diesem kreativen 
Beruf.

Ihr Betrieb
•	 Friseurbetriebe leben auch von 

ihrem attraktiven Standort. 
Zugleich werden die Mieten teurer 
und teurer.

•	 Der Konkurrenzdruck erfordert 
immer schärfer kalkuliertere Preise.

•	 Öffnungszeiten müssen flexibler 
werden – „von 10 bis 18 Uhr“ funktio­
niert oft nicht mehr.

•	 Gute Stylisten und engagierte Azubis 
zu finden und zu halten, ist schwer. 
Wer bei Ihnen arbeitet, erwartet oft 
mehr als nur ein gutes Gehalt.

Ihre Kund:innen
•	 Die Moden und Trends ändern sich 

rasant. Was Kund:innen auf Insta­
gram & Co. sehen, wollen viele sofort 
auch von Ihnen bekommen.

•	 Immer mehr Menschen achten auf 
Ökologie und Nachhaltigkeit. Auch 
Haarpflegeprodukte werden kritisch 
nach ihrer Umweltfreundlichkeit 
bewertet.

•	 Schnell und digital – man will sich 
im Internet über Looks und Preise 
informieren, aber auch Termine 
online buchen können.

Ihre Liquidität
•	 Die Unsicherheit wächst. Gerade 

heute zeigt sich, wie schnell Umsätze 
wegbrechen können. Krisen wirken 
sich stark auf Ihre Branche aus.

•	 Fixkosten wie für Personal, Energie, 
Mieten oder Kredite müssen Sie 
permanent im Griff behalten und bei 
Bedarf schnell anpassen.

•	 Auch Ihre persönliche Zukunft ist 
ein wichtiges Thema. Wie geht es 
nach dem Berufsleben weiter? 
Können Sie Ihren Lebensstandard 
im Alter halten?
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Abgerutscht. 
Bei diesen Risiken 
können wir Sie 
schützen.

Werte-Risiken. Schützen, was in 
Ihrem Salon steckt.

•	 In Ihrem neuen Friseursalon wurde 
eingebrochen. Die Täter haben alles 
mitgenommen wie z. B. die hoch­
wertigen Haarpflegeprodukte oder 
Glätteeisen. Auch haben sie den 
ganzen Salon verwüstet.

•	 Durch einen Wasserrohrbruch in 
Ihrem Gebäude wird der hoch­
wertige Parkettboden des von 
Ihnen betriebenen Friseursalons 
durchweicht. Er ist zerstört und 
muss komplett ersetzt werden.

Der Umfang unserer Versicherungs­
lösungen schließt nicht nur Ihre  
Firmengebäude und das Inventar 
Ihres Betriebes ein. Auch Waren und 
Vorräte sind gegen Schäden und 
Verlust absicherbar.

Unfall-Risiken. Die Existenz sichern, 
falls etwas passiert.

•	 Durch einen Sportunfall verlieren 
Sie die Beweglichkeit Ihrer rechten 
Hand und sind als Friseurmeister:in 
nur noch sehr eingeschränkt arbeits­
fähig. Das Leben muss auf die neue 
Situation angepasst werden. Dabei 
stellen sich viele Fragen, wie die 
persönlichen und finanziellen Folgen 
des Unfalls abgemildert werden 
können.

•	 Eine umworbene Stylistin, die Sie 
unbedingt für Ihr Team gewinnen 
wollen, fordert neben einem über­
durchschnittlichen Gehalt einen 
zusätzlichen Unfallschutz von Ihnen.

Mit unseren Lösungen für Sie selbst 
und die Mitarbeiter:innen Ihres Unter­
nehmens schaffen Sie ein hohes 
Maß an Absicherung und stärken Ihre 
Position als Arbeitgeber.

Forderungs-Risiken. Ihr Rückhalt  
bei Fehlern und Streit.

•	 Sie sind mit der Bartschneide­
maschine abgerutscht und haben 
einen Kunden im Gesicht verletzt. 
Er fordert Schadenersatz.

•	 Sie müssen einer langjährigen 
Mitarbeiterin kündigen. Daraufhin 
reicht sie eine Kündigungsschutz­
klage ein. Es kommt zum Prozess.

•	 Aufgrund der hohen Neben­
kostenabrechnung geraten Sie in 
Streit mit dem Vermieter.

•	 Eine Kundin verklagt Sie, weil 
sie bei einer Dauerwelle ihr Haar 
beschädigt sieht.

Wir unterstützen Sie, etwa mit:  
Prüfung bzw. Abwehr von Ansprüchen, 
Zahlung von Schadenersatzforde­
rungen, beim Forderungsmanagement 
oder der Übernahme von Anwalts- und 
Prozesskosten.
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Auch bei vielen anderen Themen rund um Ihren 
Schutz und Ihre Sicherheit stehen wir Ihnen gerne 
unterstützend zur Seite. Zum Beispiel:
•	 Die Rechtsschutzversicherung übernimmt Ihre 

Kosten im Versicherungsfall mit vielfältigen 
Rechtsdienstleistungen und Services rund um 
die Uhr.

•	 Absicherung von Ertragsausfällen, etwa bei 
Betriebsunterbrechung nach einem Schaden.

•	 bAV – mit der betrieblichen Altersvorsorge 
sichern Sie Ihr Team für die Zukunft ab.

•	 bKV – die betriebliche Krankenversicherung 
für ein gesundes Leben Ihrer Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeiter.

•	 Kfz-Lösungen für Ihr betrieblich genutztes 
Fahrzeug.

•	 Die betriebliche Gruppen-Unfallversicherung 
schützt Sie selbst und Ihre Mitarbeiter:innen vor 
den finanziellen Folgen eines Unfalls.

Für Ihre weiteren Wünsche und Bedürfnisse 
stehen wir Ihnen jederzeit gerne zur Verfügung.

Rundumschutz für Sie!
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Quelle: Allianz Risk Barometer 2024

Risiko 1

Cybervorfälle
Risiko 2

Betriebsunterbrechung
Risiko 3

Rechtliche Veränderungen
Risiko 4

Fachkräftemangel

Ihre Allianz.
Wir sind da, wenn’s 
darauf ankommt!

12.000
Bundesweit sind mehr als

Kolleg:innen für unsere Kundinnen und Kunden  
da – in Vertretungen, in der Bankberatung  
sowie als Betreuung durch Makler:innen.

2 Mio.
Knapp

Unternehmer:innen in Deutschland 
vertrauen auf die Erfahrung der Allianz 
im Firmenkundenbereich.

2.650
Über

Fachleute aus Unternehmen in über 89 Ländern 
beteiligen sich am jährlichen „Risikobarometer“ 
der Allianz. Sie sind zu folgendem Ergebnis 
gekommen. Deutsche Unternehmen fürchten 
am meisten:
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Kurz und gut – Ihre Vorteile.

Digitale Services. Wir beraten und 
unterstützen Sie auf Wunsch auch 
gerne online. Das spart Ihnen Zeit 
und Aufwand. 

Jede Lösung, die wir Ihnen anbieten, 
ist individuell auf Ihr Unternehmen 
zugeschnitten. Das garantiert Ihnen 
maximalen Nutzen zu einem fairen 
Preis.

Kombirabatt: Schließen Sie mehrere 
Versicherungen bei uns ab, erhalten 
Sie attraktive Rabatte.

Wir kümmern uns um Sie! Mit Ver-
sicherungs- und Vorsorgelösungen 
aus einer Hand für Ihre individuel-
len Bedürfnisse.

Wo auch immer Sie sind: eine 
Allianz Vermittlung ist nicht weit. 
So haben Sie jederzeit eine persön-
liche Ansprechpartnerin oder einen 
Ansprechpartner zur Verfügung.

Kommt es zu einem Schaden, sind 
wir persönlich für Sie da, unter
stützen Sie und kümmern uns um 
schnelle Regulierung.
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Allianz Versicherungs-AG
www.allianz.de/business/

Immer für Sie da, wenn es darauf ankommt:
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